



جامعة الجيلالي بونعامة بخميس مليانة

كلية العلوم الاقتصادية، التجارية و علوم التسيير
                                السنة الجامعية 2020/2021
السنة الأولى ماستر محاسبة و تدقيق
انجاز مشروع في اطار الامتحان التقييمي لمقياس "المقاولاتية"

1. تفّكر في انشاء مشروع خاص بك، و لديك فكرة توّد تجسيدها على أرض الواقع و تحويلها لمشروع مقاولاتي ناجح. لنفترض أنّك امام لجنة تحكيم يتعيّن عليك عرض فكرتك عليهم و اقناعهم بها من أجل الحصول على دعم  مالي و/او لوجستيكي.
تكلّم عن فكرتك و كيف حصلت عليها: متى ؟ كيف ؟ و من أين ؟ (1 ن)
2. في محاولة منك لعرض فكرتك و اقناع اللّجنة بها، حاول أن تصف مشروعك للّجنة وفق النّموذج أدناه:
	التفاصيل
	العنصر

	صاحب المشروع 0.25
اسم المشروع 0.5
الموقع 0.25
التعريف بالمنتج/الخدمة (ما هو المنتج ؟ تقنية الانتاج؟ ....) 0.5
الاثار الاقتصادية و الاجتماعية للمشروع 2
القيمة المقترحة أو المقدّمة للزّبائن و التّي قد تمثّل الميزة التنافسية لمنتوجك 0.5
	التعريف بالمشروع (4 ن)

	التعريف بصاحب المشروع و فريقه (المؤهلات،الخبرات،التكوين،..)
احتياجات المشروع من اليد العاملة المؤهلة و/أو غير المؤهلة كما و نوعا
	التعريف بفريق العمل (0.5 ن)

	شريحة/ شرائح الزبائن المستهدفة 0.5 
قنوات التوزيع (طريقة أو طرق التواصل مع الزبائن) 0.5 
حجم و نوع السوق 0.25
وضعية السّوق 0.25 
المنافسين الحاليين و المتوقعين 0.5
المنتجات البديلة 0.5
	سوق المشروع (2.5 ن)

	احتياجات المشروع من مختلف الموارد 1 و التّي تمثّل الأصول التّي سوف تعتمد عليها في تجسيد مشروعك مع توضيح مصادر الحصول عليها 1
	موارد المشروع   (2 ن)

	من هي الأطراف التي سوف تحتاجها و تتعاقد معها من أجل المساهمة في تقديم منتوجك/خدمتك الى العملاء: من سيكون الموردون؟ الموزعون؟ الشركاء؟ شركات المناولة؟ الممّولون؟ الجهات الحكومية ؟...
	الشراكات الرئيسية    (1 ن)

	هيكل التمويل
مصادر الايرادات

هيكل التكاليف: أي ما هي المصاريف التي سوف تحتاجها لانجاز مشروعك
	تمويل المشروع  (0.5 ن)

	ما هي الصيغة القانونية التي تنوي اعطاءها لمشروعك و ذلك حسب احتياجات المشروع من  رأس المال،عدد الشركاء، و الرغبة من عدمها في فصل الذمة المالية للمشروع عن الذمة المالية الشخصية لك.

	الصيغة القانونية  (0.5 ن)


3. بعد توضيح النّقاط السّابقة، يطلب منك القيام بدراسة تحليلية لبيئة مشروعك المستقبلي بالاعتماد على اداة التّحليل SWOT. حاول أن تقوم بدراسة الجدوى التسويقية لمشروعك مبرزا الفرص التّي توفرها البيئة الخارجية و التهديدات الناجمة عنها من جهة، و نقاط القوة التي يمكن أن تعتمد عليها لنجاح مشروعك و نقاط الضعف التي قد تعرّضك للفشل من جهة أخرى. (6 ن)
	نقاط القوة (S)  (1.5 ن)
................................................

................................................
	نقاط الضعف(W)    (1.5 ن)
.................................................

.................................................



	الفرص(O)     (1.5 ن)
................................................

................................................
	التهديدات(T)        (1.5 ن)
.................................................

.................................................




حداثة و اصالة الفكرة (فكرة غير متداولة من قبل): (1ن)
العمل ضمن فريق مكون من 3 أفراد (كما هو مطلوب): (1ن)
أستاذة المقياس

د.سنوسي.ز   

