
 

 

  جامعة الجǻلالي بونعامة بخمǻس ملǻانة

 2020/2021السنة الجامعǻة                                  Ȝلǻة العلوم الاقتصادǻة، التجارȂة و علوم التسییر

Ȗة و تدقیǺالسنة الأولى ماستر محاس  

  

  

  "المقاولاتǻة"انجاز مشروع في اطار الامتحان التقیǻمي لمقǻاس 

  

  

د تجسیدها على أرض الواقع و تحوȄلها لمشروع مقاولاتي وع خاص Ǽك، و لدǽك فȞرة توّ Ȟر في انشاء مشر تفّ  .1
ن علǽك عرض فȞرتك علیهم و اقناعهم بها من أجل الحصول على ك امام لجنة تحǽȞم یتعیّ لنفترض أنّ  .ناجح
  .او لوجستȞǽي/مالي و  دعم
  متى ؟ Ȟیف ؟ و من أین ؟: علیها تلم عن فȞرتك و Ȟیف حصتكلّ 

  
 :موذج أدناهجنة وفȘ النّ ، حاول أن تصف مشروعك للّ ك و اقناع اللّجنة بهامنك لعرض فȞرتولة في محا .2
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  صاحب المشروع
  اسم المشروع

  الموقع
  ).... تقنǽة الانتاج؟ ما هو المنتج ؟(الخدمة /التعرȄف Ǽالمنتج

  الاجتماعǽة للمشروعو الاثار الاقتصادǽة 
 ل المیزة التنافسǽة لمنتوجكي قد تمثّ تّ ȃائن و المة للزّ القǽمة المقترحة أو المقدّ 
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  ..)المؤهلات،الخبرات،التكوȄن،(التعرȄف Ǽصاحب المشروع و فرȄقه 
 أو غیر المؤهلة Ȟما و نوعا/احتǽاجات المشروع من الید العاملة المؤهلة و
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 Ș
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  شرائح الزȃائن المستهدفة /شرȄحة
  )ة أو طرق التواصل مع الزȃائنطرȄق( قنوات التوزȄع

  حجم و نوع السوق 
  وضعǽة السّوق 

  المنافسین الحالیین و المتوقعین
 المنتجات البدیلة
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ي سوف تعتمد علیها في تجسید مشروعك ل الأصول التّ ي تمثّ مشروع من مختلف الموارد و التّ الاحتǽاجات 
 مع توضǽح مصادر الحصول علیها
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خدمتك الى /و تتعاقد معها من أجل المساهمة في تقدǽم منتوجك ي الأطراف التي سوف تحتاجهامن ه
 ...ولون؟ الجهات الحȞومǽة ؟من سȞǽون الموردون؟ الموزعون؟ الشرȞاء؟ شرȞات المناولة؟ الممّ : العملاء
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  هȞǽل التموȄل
  مصادر الایرادات

ل  أȑ ما هي المصارȄف التي سوف تحتاجها لانجاز مشروعك: هȞǽل التكالیف
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ما هي الصǽغة القانونǽة التي تنوȑ اعطاءها لمشروعك و ذلك حسب احتǽاجات المشروع من  رأس 
  .المال،عدد الشرȞاء، و الرغǼة من عدمها في فصل الذمة المالǽة للمشروع عن الذمة المالǽة الشخصǽة لك
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حلیل تّ العلى اداة اǼقة، ǽطلب منك القǽام بدراسة تحلیلǽة لبیئة مشروعك المستقبلي Ǽالاعتماد قاȋ السّ Ǽعد توضǽح النّ  .3

SWOT.  ّة لمشروعك مبرزا الفرص التǽقǽالتسو Ȑة و حاول أن تقوم بدراسة الجدوǽي توفرها البیئة الخارج
نقاȋ القوة التي ǽمȞن أن تعتمد علیها لنجاح مشروعك و نقاȋ الضعف التي  و التهدیدات الناجمة عنها من جهة،

 .ضك للفشل من جهة أخرȐ قد تعرّ 
  

   (S) نقاȋ القوة
................................................  
................................................ 

     (W)نقاȋ الضعف
.................................................  

.................................................  
 

      (O)الفرص
................................................  
................................................ 

         (T)التهدیدات
.................................................  

.................................................  
 
  
  
  
  
  

  أستاذة المقǻاس

     ز.سنوسي.د


